
「ファイナンシャルプランニングツール
の最前線」

＜パネリスト＞
北山 雅一氏
株式会社キャピタル・アセット・プランニング 代表取締役社長

チャン・ユーツン氏
モーニングスター・ジャパン株式会社 代表取締役社長

山本 智太郎氏
株式会社QUICK 金融ソリューション事業本部資産運用研究所 主席研究員

＜ファシリテーター＞
中桐 啓貴氏
GAIA 代表取締役社長（当協会理事長）

【パネル①】
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ゴールの設定

アフターフォロー ファイナンシャル
プランニング

教育 住居
リタ
イア

承継
旅行
趣味

お客さまの人生目標

ゴールは、お客さまとご家族の人生目標

目標の輪郭を鮮明にし、未来に潜む課題を
ともに引き出すマルチゴールを設定

ゴールを導くシナリオ

ゴールの目標金額の達成に導く
ファイナンシャル・プランニング

達成確率を道しるべに、
最適な運用プランを提案して合意を得る

実現までの伴走

目標実現まで伴走し続けるアフターフォロー

12-4-2で顧客とゴールに寄り添い、
平坦ではないゴールまでの道筋を支える

• 自分事として資産運用の目的・目標を得られる

• ゴール実現までの伴走者がいる

• 個人と家計の資産運用について、いつでも相談できる

• お客さまの信頼を獲得し、長期リレーションを構築できる

• お客さまの成功体験・満足度向上がアドバイザー価値になる

• フロント業務の確実性・生産性が向上する

顧客にとって アドバイザーにとって

ゴールベースアプローチの循環プロセス

1Confidential. © 2024 QUICK Corp

ゴールベースアプローチ型投資一任サービス フロントソリューションのご案内
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アドバイザー

お客さまの事前登録、ゴール設定、運用プラン・アフターフォロー計画作成、ゴールの申請・承認までを

フロントソリューションで一気通貫で行うことが可能です。

運用開始後も本ツールを活用し、継続してアフターフォローを実施します。

フロントソリューションの役割

お客さまの
事前登録

Webブラウザで
ログイン

2

運用プラン提案 ゴール計画の作成 リスク許容度診断

ヒアリング

アフターフォロー
計画の作成

アフターフォローゴール申請・承認

運用
開始

投資一任契約
申し込み

契約締結

契約内容の確認

Confidential. © 2024 QUICK Corp
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サービスイメージ｜顧客登録・リスク許容度診断サービスイメージ｜ゴール計画・運用プランの作成

3

ゴール計画の作成

お子様の教育資金、豊かなセカンドライフ、住宅リフォームなど、

資産運用の様々な目的（ゴール）を作成します

資産運用の目的（ゴール）を明確にし、その実現に向けた運用プランを作成します。

運用プランは契約締結前の見込み顧客の段階でも保存することができます。

（例） セカンドライフ

セカンドライフの開始年齢と期間、収支情報など

を入力することで、お客さまの思い描くセカンド

ライフに対して必要な金額を明らかにします
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サービスイメージ｜顧客登録・リスク許容度診断サービスイメージ｜ゴール計画・運用プランの作成②

4

運用プランの作成

ゴール時の目標金額・当初資金・積立金額・引出金額・運用期間・

運用レベルを組み合わせ運用プランを作成します

資産運用の目的（ゴール）を明確にし、その実現に向けた運用プランを作成します。

運用プランは契約締結前の見込み顧客の段階でも保存することができます。

達成確率

達成確率を適切にコントロールします
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サービスイメージ｜顧客登録・リスク許容度診断サービスイメージ｜アフターフォロー計画の作成 提案・レポート、申込書

5

アフターフォロー計画の作成

「面談」「現状報告」「フォローアップ」の時期や回数を調整し、

お客さまの同意のうえでアフターフォロー計画を確定します

アフターフォロー（12-4-2）の計画を作成し、契約締結前にお客さまと確認・同意したうえで

投資一任契約の申し込み手続きに進みます。

提案・レポート

最大３つのゴール一覧、各ゴールのゴール計画・運用プランなどが掲載

されており、印刷の上、お客さまにお渡しすることができます



1

Design Your Goal を活用するゴールベースプランニング

▶ ゴール1 65歳退職後99歳まで月額35万円の老後最低限の生活費
▶ ゴール2 70歳時の家の修繕費 1,000万円
▶ ゴール3 相続税の納税 2,000万円

複数のゴールの
達成をコンサル

● ゴールベースプランニングにおいてリスクとは標準偏差ではなく投資目標が達成できない確率

● そのプロセス



▶ ゴールベースプランニングの前提条件
家族構成：

太田一郎56歳、妻55歳、長男30歳、長女28歳
保有資産：

国内短期4,500万円、国内株式500万円、外国債券500万円 、外国株式500万円
収入情報：

・本人（現在年収 1,050万円、職業 会社員、退職年齢 65歳 退職一時金4,100万円)
・配偶者（現在年収100万円 職業 バート）

支出情報：
退職前生活費 45万円/月
退職後生活費 40万円/月(65歳～84歳)、60万/月（85歳～99歳）
住居費 持家、維持費・管理費 10万円

ライフイベント優先順位：
1位 ゴルフ 56歳～85歳 1年毎100万円/年、２位 自宅リフォーム 75歳 1,000万円
3位 相続税の納税 99歳時 3,500万円

99歳時 相続発生時期：
家族に2,000万円残したい

モンテカルロ法による金融資産の将来運用可能性予想

2

▶金融資産の将来運用可能性を90%の確率分布で表示

上位5%

99歳時点で
2,000万円を残す

下位5%



イベントの達成可能性シミュレーション

3

▶複数のゴールの達成可能性を％で表示
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モーニングスターのアドバイザー向けソフトウェア・ツール

Advisor Workstation

マーケット・運用商品のリサーチ

顧客別の運用プラン作成

ポートフォリオ分析

ポートフォリオ管理

顧客管理ツール

顧客ウェブ・ポータル

高度なシナリオ・パフォーマンス分析

リスク・モデル

顧客提案資料の作成支援

Advisor Workstation Morningstar Office Morningstar Direct
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新たなアドバイザー向けツール：Direct Advisory Suite

※ 開発段階のイメージ画像です。
例示を目的とするものです。

マーケット&リサーチ

モーニングスターのデータと
リサーチの活用

提案作成

強力なリスク・プロファイリン
グ機能とモーニングスター
のデータ・リサーチを組み合
わせることで、顧客に合わ
せた提案作成を実現

ポートフォリオ分析

画面上の比較・分析による推
奨ポートフォリオへの変更に
よる影響を可視化

レポーティング

顧客の様々な局面に合わせ
た提案への付加価値を与える
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Direct Advisory Suite: マーケット＆リサーチ

開発段階のイメージ映像です。実際の動作とは異なることがあります。例示を目的とするものです。
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Direct Advisory Suite: 運用提案の作成

開発段階のイメージ映像です。実際の動作とは異なることがあります。例示を目的とするものです。

※ 上記の顧客名・作成者名は実在の人物ではなく、資産総額は実際のポートフォリオではありません。説明用の例示を目的としたものです。
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